EC2CE

La Inteligencia Artificial tiene el objetivo de mejorar el rendimiento de los cultivos.

34 Naciencia

odelos matematicos, imagenes capturadas por
M satélites, algoritmosy mucha Inteligencia Artifi-
cial (IA) se han convertido en el abono perfecto
para mejorar de manera sustancial el rendimiento de

una cosecha. Esos beneficios a una plantacion agricola
sonparte delosservicios de laempresa sevillana ec2ce,
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Aplicaciones
informaticas y
algoritmos forman
parte de la inteligencia
artificial (IA) que la
empresa sevillana
ec2ce se ha empenado
en plantar para que la
agricultura resulte mas
rentable. No siembran
ni aran el campo pero
han patentado sistemas
de decisiones basadas
en millones de datos
que aumentan las
producciones agrarias,
incrementan las
ganancias del sector

y permiten predecir
plagas para combatirlas.
Una apuesta por la
tecnologia llevada a un
sector primario cada vez
mas ligado al ‘big data’.

Fuente: Maria Ruiz
Asesoria cientifica: Ricardo Arjona

una firma que nacié en Sevilla en 2015y que ya se ha
extendido a Latinoamérica. “Iniciamos laempresa con el
conocimiento de la Inteligencia Artificial y convencidos
de que sus potencialidades no se habian implementado
aun en la agricultura, que la podia usar”. Asi recuerda
el nacimiento de ec2ce el director de tecnologfa (del
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EC2CE

El objetivo de la compafifa es ayudar a tomar decisiones y adelantarse a los posibles problemas de cada cliente.

inglés chief technical officer o chief technology officer,
abreviado como CTO) de la firma, Ricardo Arjona, y
creador junto a Pedro Carrillo de esta empresa dedi-
cada a la “agricultura de precision”.

Para abonar la agricultura con datos esta empresa
sevillana ha desarrollado una plataforma de IA que faci-
lita la toma de decisiones, una metodologia patentada
para predecir plagas, minimizar los posibles impactos
de productos fitosanitarios, evitar contaminaciones e
incrementar la rentabilidad de los clientes. En la plata-
forma integran algoritmos, imagenes, datos, reglas de
asociacionylasindicaciones de los peritos agrénomos
de cada cliente para personalizar un producto con
impacto real.

"Podemos ofrecer con nuestras metodologias la infor-
macion para adelantarse a una plaga, planificar cuanto
producto vamos a tener para poder ponerlo a la venta
0 buscar ahorros”, apunta Arjona. Los dos socios de
la empresa de |A aterrizaron en el mundo agricola
procedentes de sectores totalmente ajenos al sector,
“pero eso no importa”, puntualiza el CTO de ec2ce. “Lo
importante son los datos. Datos de estadisticas publi-
cas, datos deltiempo, de otras cosechas, de alertas, de
la ofertay la demanda...”, expone. Porque lo que hace
la firma es ayudar a tomar decisiones y adelantarse a
los posibles problemas de cada cliente.

36 Naciencia

Desde el nacimientode
lafirmaen 2014, ec2ce
ha crecido como los
cultivos de sus clientes
y ahora cuenta con un
equipo formado por
una veintena de tra-
bajadores, un equipo
multidisciplinar forma-
do por matematicos,
geografos eingenieros
que combina el uso de
latecnologia avanzada,
la apuesta porunapla-
nificacion estratégica
y la innovacién para
estar a la vanguardia
de la IA aplicada a la
agricultura. ec2ce ha
sumado ademas nue-
vOS campos y aplica
sus sistemas al resto
de la cadena. “Ahora también tenemos clientes como
compafiias de seguros, empresas de venta de semillas,
supermercados o compafiias de commodities”, afiade.

emanda.

i

La empresa ofrece a sus clientes mejorar el negocio
con un sistema que apoya la toma de decisiones, apli-
caciones parecidas al sistema de prediccion de texto de
cualquier teléfono maovil pero aplicado a los cultivos, su
demanda, las posibilidades de almacenamiento y venta
y un largo etcétera. "Ayudamos a mejorar la eficiencia
y la capacidad de produccion y a controlarlo todo por
adelantado, desde los plaguicidas o las necesidades de
alimentacion del ganado a las plagas”, apunta Arjona.

La incorporacion a la aplicacion de la 1A a la agricultura
incluye ademas el marquetin y la gestion de las ventas,
ya que ec2ce predice cuanto producto podra venderse
semanas antes de un pedido, conocer los beneficios en
funcion del coste de suministros o vincular la ofertay la

demanda. Ademas, ofrecen prondsticos de mercado para
conocer tendencias, adelantarse a cambios y aplicar el
valor de los millones de datos que manejan para obtener
una mayor rentabilidad y controlar los riesgos.

Ampliar capital para seguir creciendo

La empresa sevillana cerro el afio
pasado su primeraronda de amplia-
cion de capital, logré captar mas de
un millén de euros y sumar a profe-
sionales de distintos campos para
nutrir un plan de expansion con la
mira puesta en las posibilidades co-
merciales de Estados Unidos. Se ha
convertido desde entonces en uno
de los principales exponentes de un
sector, el que aplica la IA a campos
como la agroindustria, que crecerd
exponencialmente durante el proxi-
mo lustro.

Arjona explica que la firma mantiene
su estrategia en Espafia y Europa,
dondeya estad operando con empre-
sas agricolas y ganaderas, pero sin
perder de vista otros acuerdos. Su
tecnologia se puede aplicar a cual-
quier cultivo, en campo o en inverna-
dero,yofrece predicciones de citricos
argentinos, calabacines almerienses
o frutos rojos en Huelva con una pla-
taforma que se sustenta en bases
cientificas y se adapta al cliente.

Enese camino de expansionec2cese
ha aliado con la firma argentina b2b-
agri para aplicar la inteligencia artifi-
cial ala produccién de citricos, fruta-
lesy cereales, entre otros productos,
y para minimizar tanto los gastos
como el desperdicio de producto.
El objetivo vuelve a ser conocer con
antelacion la produccion, gestionar
la demanda y generar relaciones de
datos que permitan predecir cémo
actuar

Ademas, ec2ce ofrece servicios de
prediccion de cosecha para el sector
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seguros vy utiliza la IA para adelantarse al futuro. La em-
presa sevillana participa también en un proyecto europeo
destinado a disefiar servicios climaticos para el olivar
que busca comprobar si se pueden aplicar sus modelos
predictivos en la toma de decisiones. La empresa ya ha
sembrado en el campo andaluz la 1Ay sus posibilidades.
Ahora toca recoger los frutos.

Ricardo Arjona, director de tecnologfa de la firma.
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